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FUNDAMENTOS DE ENOLOGI'A Y
VITICULTURA E INTRODUCCION A
LOS VINOS DEL MUNDO

Formacion para el ejercicio de la sumilleria, conocimiento aplicado de
principios basicos de enologia, viticultura y vinos del mundo. Teoria y cata.

- Viticultura basica para sumilleres.
- Enologia basica para sumilleres.

- Vinos de Castillay Leon.

- Vinos del mundo.

Tao Platon Gonzalez, Licenciado en Enologia, WSET Diploma y candidato a
Master of Wine. Elaborador de vinos. Director técnico de Peninsula Vinicul-
tores. Docente del WSET. Pilar Cruces Ibafez, Directora de diversos hoteles
y restaurantes y con formacion como sumiller. Actualmente con su proyec-
to “Lust for Wine" que se dedica, entre otros temas, a la formacién de
personal de hosteleria relacionados con el mundo del vino.

Duracion: 40 horas

Dias: del 24 al 27 de febrero, del 2 al 5 y 11y 12 de marzo
Localidad: Palencia

Horario: de 17:00 a 21:00 horas

Alimentos
de PALENCIA
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FORMACION CULINARIA

Renovacion, ofrecer nuevas ideas, conceptos y técnicas para conseguir una
cocina que destaque, buscando siempre la mejor calidad.

- Sesion 1: Reinvencion de los platos tradicionales palentinos
y castellano-leoneses.

- Sesion 2: Adaptacion de los platos de cocina internacional a nuestras
materias primas.

- Sesion 3: Nuevos conceptos de platos, nuevas tendencias.

Santiago Gonzdlez Pardo. Actualmente es socio propietario y chef del
Restaurante "“Mesa Cero"” asi como miembro del equipo de Ramiro’s Taller
de Cocina. Fue Jefe de Cocina del Restaurante “Ramiro’s".

Duracion: 6 horas Dias: 4,11y 18 de mayo
Localidad: Aguilar de Campoo  Horario: de 17:30 a 19:30 horas

SERVICIO DE SALA

Optimizacién de los recursos disponibles de cada restaurante, formado
para un servicio de sala y del vino de calidad y versatil.

- Servicio y gestion de sala.

- Servicio y protocolo del vino adaptado a diferentes tipos de
restaurantes (condiciones y estilos).

Javier Lajas Gutiérrez. Actualmente es Director de Sala y Sumiller del
Restaurante “Auditorio”. Es colaborador habitual de “Ramiro’s” Taller de
Cocina. Fue Maitre y Sumiller del Restaurante “Ramiro’s".

Duracion: 2,5 horas Dia: 25 de mayo
Localidad: Saldafia Horario: de 17:30 a 20:00 horas
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COCINA MEDIEVAL

Dar a conocer una aproximacion de la cocina medieval espafola tomando
como referencia los recetarios conocidos de la época.

- Platos de carne, animales domésticos y caza, tratamiento y cocinado.

Pinjas Benabraham - Toni Pinya: chef balear de reputada y extensa trayec-
toria. Compagina sulabor culinaria conla docencia y es autor de mas de una
veintena de publicaciones. Suma trabajos por todo elmundo, desde Japon a
Estados Unidos, siendo habitualmente requerido como formador en
cursos profesionales y conferenciante de prestigio.

Duracion: 7 horas

Dias: 29 y 30 de junio

Localidad: Carrion de los Condes
Horario: de 17:30 a 21:00 horas
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“EQUIPO VENDEDOR
EQUIPO GANADOR”

Motivar en ventas a los equipos de trabajo de la peluqueria, mostrando las
ultimas técnicas en comunicacion y atencion al cliente desde un punto de
vista del servicio.

- Equipo Vendedor.
- Equipo ganador.
- Aumenta los ingresos de tu peluqueria.

Fernando Suarz. Coach profesional. Reconocido a nivel nacional por sus
formaciones especializadas en coaching, comunicacion y ventas para las
peluquerias.

Duracion: 8 horas

Dia: 1de marzo

Localidad: Palencia

Horario: de 10:00 a 18:30 horas
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Q) artesania

TALLER i i
ELABORACION DE MASCARAS,
MASCARONES Y CABEZUDOS

Dirigido a emprendedores, empresarios y trabajadores

OBJETIVOS

Conocer los elementos practicos y tedricos sobre construccion y utiliza-
cion de mascarones y mascaras y las posibilidades para emprender en este
sector de la artesania.

CONTENIDOS

- Disefio y modelado en arcilla. Moldes en escayola, vaciado.

- Realizacion en carton piedra o cartapesa. Adaptacion del elemento
segun su uso.

- Pintura, decoracion, utilizacion.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Miguel Ordofiez Gribaudo es Profesor Licenciado de Bellas Artes, Director
de la Casa de los Titeres y maestro dedicado al oficio del arte titiritesco.
Colabora: Cecilia Acosta Miranda.
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sostenibilidad ambiental

SEMINARIO
AYUDAS PARA MONTES PRIVADOS

Dirigido a propietarios de fincas privadas

OBJETIVOS

Conocer y aprovechar las ayudas existentes para la realizacion de
tratamientos selvicolas, ayudas a la reforestacion, etc.

CONTENIDOS

- Ayudas existentes.
- Condicionantes técnicas-econémicas.
- Solicitudes: plazos y formas.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Javier Cuesta Bachiller. Ingeniero de Montes en el sector forestal y
medioambiental. Especialista en sistemas de informacion geografica,
fruticultura, gestion y planificacion forestal.

CURSO .
REHABILITACION DEL PATRIMONIO

CREATIVIDAD + INNOVACION: OPORTUNIDADES PARA LA
DINAMIZACION LOCAL, FL. DESARROLLO SOSTENIBLE Y LA CREACION
DE EMPLEO EN EL MEDIO RURAL.

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS

Valorizacion del patrimonio como recurso de emprendimiento. Analisis y
deteccién de ideas de negocio innovadoras a desarrollar basadas en el
patrimonio y sus usos.

CONTENIDOS
- Valorizacion del patrimonio. Analisis, diagndstico y técnicas
de rehabilitacion.
- Trabajo de campo. Ejemplos de dinamizacién del territorio. Visita alos
casos de estudio.

- Taller de ideas para la dinamizacion local. Workshop.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

ARA Proyectos Culturales. Técnicos Especialistas en Restauracion y
Gestion del Patrimonio, con amplia experiencia en el disefio de proyectos
culturales, artisticos, arquitecténicos y de recuperacion del patrimonio,
bajo parametros de sostenibilidad.
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sostenibilidad ambiental

TALLER
EMPRENDIMIENTO VERDE

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS

Impulsar, dinamizar y capacitar en habilidades y competencias para el
desarrollo de iniciativas en el ambito de la economia verde y circular,
fomentando nuevos proyectos mediante metodologias innovadoras.

CONTENIDOS
- Emprendimiento verde. Experiencias punteras.
- Oportunidades de negocio.
- Financiacion para proyectos de innovacién social en la economia verde.
- Networking.
- Modelos de negocios innovadores, agiles y practicos.
- Plan de comunicacion y marketing.

REFERENCIAS DE LOS FORMADORES

Beatriz de la Parra: Ingeniera de Montes y Directora de ECM Ingenieria
Ambiental, S.L., con mas de 10 afios de experiencia en el emprendimiento
verde. | Premio a la mujer emprendedora en el medio rural por el MAPAMA
en 2011y Silvia Fernandez Gonzalez: Licenciada en Periodismo y especia-
lista en marketing online y disefio web. Gerente de la Asociacion de
Forestales en Espafia durante mas de 15 afios.
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TA’LLER
TECNICAS PARA PERDER
EL MIEDO ESCENICO

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS

Todos tenemos talentos. Pero muchas veces estan ocultos. A través de
diferentes técnicas vinculadas a la comunicacion y la organizacion,
podemos realzar nuestras iniciativas y valores. Ahi esta nuestro reto en
este curso.

CONTENIDOS
- Lo primero, las personas.
- Resulta que estoy reunido.
- Elreloj de arena.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Julio César Izquierdo Pascua. Escritor, comunicador y locutor de radio en
Onda Cero. Autor de diferentes libros, entre ellos “Castilla ancha y eterna”.
Diplomado en Trabajo Social, Postgrado Experto en Oratoria, Especialista
en Asertividad y Comunicacion y Postgrado en Gestion del Talento y
Direccion de Personas.
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CURSO
“NO SIN MIPLAN"

ESTRATEGIA COMUNICATIVA Y HERRAMIENTAS BASICAS PARA EL
EXITO EMPRESARIAL

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS
Analizar la importancia del disefio y la puesta en marcha de una eficaz
estrategia de comunicacion en cualquier actividad y su reflejo directo en la
obtencién de los mejores resultados economicos.
CONTENIDOS

- Comunicacién empresarial: plan estratégico y los aliados.

- Internet: abrir la gran ventana al mundo.

- Multiplicar tu visibilidad.

- Hacerse visible en positivo.

- Qué digo y como lo digo.

- Del aprobado al sobresaliente.

REFERENCIAS DE LOS FORMADORES

Carmen Cuesta y May Chaparro, periodistas con una experiencia de mas
de 25 afios en Comunicacion y Publicidad. Gerentes de la Agencia de
Comunicacion M@sComunicacion, especialistas en estrategias de comuni-
cacion, organizacion de eventos, labores de presentacion y coordinaciéon de
actos, asi como labores de community manager.

g




TALLER
“EL DIN DON DE LA PALABRA”

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS

Perder el miedo escénico y ser capaces de expresar nuestras ideas de
forma clara, concisa y, sobre todo, de forma original y creativa.

CONTENIDOS

- Laimportancia de hablar bien es lo que cuenta.
Como afrontar el miedo a hablar en publico.

- La asertividad, empatia. Coémo sintonizar la preparacion.
- La presentacion a propios y extranos.
Apoyos técnicos y laimprovisacion.
- La escucha por activa y por pasiva.
- La comunicacion persuasiva y directa.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Julio César Izquierdo Pascua. Escritor, comunicador y locutor de radio en
Onda Cero. Autor de diferentes libros, entre ellos “Castilla ancha y eterna”.
Diplomado en Trabajo Social, Postgrado Experto en Oratoria, Especialista
en Asertividad y Comunicacion y Postgrado en Gestiéon del Talento y
Direccion de Personas.
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NOVEDAD. CURSO INTENSIVO
PON EN MARCHA TU NEGOCIOEN
UN FIN DE SEMANA RURAL

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS

Generar una comunidad de emprendedores y conseguir plasmar los
proyectos en un plan de empresa.

El curso incluye manutencion, alojamiento y visita a empresa/s de la zona.

CONTENIDOS
- Disefio y creatividad.
- Juridico, mercantil y fiscal.
- Planificacion estratégica.
- Metodologia Canvas.
- Analisis de mercados.
- Plan de marketing, produccion, recursos humanos y financiero.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Senén Toral Garcia es economista, Master Universitario en Desarrollo
Regional y En Recursos Humanos. Consultor de negocios en Creafacyl y
profesor de Economia y Emprendimiento en diferentes instituciones
educativas y escuelas de negocios.
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SEMINARIO

LA EXPERIENCIA DEL CLIENTE
COMO FACTOR ESTRATEGICO
EMPRESARIAL

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS
Conocer el impacto de esta nueva disciplina en los distintos factores de la
organizacion.
CONTENIDOS
- El nuevo contexto socioeconémico. Tendencias y retos.
- Disefio de un marco estratégico.
- Diagnéstico de la experiencia.
- Voz del cliente y medicion de la experiencia.
- Transformacion de la experiencia y retorno economico.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Belén Gonzalez. Diplomada en empresas y actividades turisticas. Master
en Formaciéon. Coach empresarial. Experta en Customer Experience
Management. Actualmente CEO de beex Consultora especializada en
experiencia de cliente y experiencia del empleado.
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TALLER

CREAR Y GESTIONAR UN NEGOCIO:
PAPELES, IMPUESTOS, FINANZAS Y
SUBVENCIONES

Dirigido a emprendedores y empresarios

OBJETIVOS

Incrementar la capacidad de gestion y el conocimiento economico de los
emprendedores.

CONTENIDOS
- Empresa segun forma juridica.
- Principales obligaciones fiscales.
- Ventajas e inconvenientes de cada forma.
- Proceso de constitucion. Certificados y modelos.
- Conceptos clave de analisis econémico financiero para no financieros.
- Fuentes de financiacion.
- Especial crowdfunding, micro-préstamos e iberaval.
- Practico sobre subvenciones.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Senén Toral Garcia es economista, Master Universitario en Desarrollo
Regional y En Recursos Humanos. Consultor de negocios en Creafacyl y
profesor de Economia y Emprendimiento en diferentes instituciones
educativas y escuelas de negocios.
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CURSO
GESTION DE LA EXPERIENCIA
TURISTICA

Dirigido a emprendedores, empresarios y trabajadores del sector

OBJETIVOS
Aprender las bases para desarrollar una cultura empresarial que se
fundamenta en la experiencia entregada a sus visitantes y en el retorno
econdmico que esto genera tanto al establecimiento hotelero como al
entorno en que se encuentra.
CONTENIDOS

- Tendencias y retos del sector turistico.

- Entrega de valor como ventaja competitiva.

- Del “conozco a mi gente" al “entiendo a mi gente".

- La nueva figura del Guest Experience Manager.

- Retorno econdmico de la generacion de experiencias memorables.

REFERENCIAS DEL FORMADOR

Belén Gonzalez. Diplomada en empresas y actividades turisticas. Master
en Formacion. Coach empresarial. Experta en Customer Experience
Management. Actualmente CEO de beex Consultora especializada en
experiencia de cliente y experiencia del empleado.
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ficha de inscripcion

Nombre:

Apellidos:

Fecha de nacimiento: N.LF:

Direccioén:

Localidad:

Tel. fijo: Movil:

E-mail:

Nivel formativo (sefalar el maximo nivel alcanzado):

[ Sin estudios [ Estudios primarios
1 EGB/ESO [ Bachillerato
[ Técnico profesional medio [ Técnico profesional superior

[ Titulacién universitaria

Colectivo (sefialar la casilla que mas se ajusta a la persona que solicita):

[ Emprendedor
Es necesario realizar una breve descripcion del proyecto empresarial:

[J Empresario individual/auténomo
Nombre de la empresa:

[ Trabajador en empresa de menos de 10 trabajadores
[ Trabajador en empresa de 10 o mas trabajadores
Si trabaja, nombre de la empresa:

Localidad de la empresa:

Curso que solicita (uno o varios):

Motivos por los que solicita los cursos:

Declaro que los datos presentados son ciertos

Palencia a de de 2020

Fdo.:

Informacion basica sobre Proteccién de Datos.

Responsable: DIPUTACION PROVINCIAL DE PALENCIA; Finalidad: Gestionar la formacion, ayudas y
asesoramiento de la escuela de emprendedores; Legitimacion: Mision en Interés publico; Destinatarios: Estan
previstas cesiones de datos a: Administracién publica con competencia en la materia, Otros organismos de la
UE, estan previstas transferencias a terceros paises; Derechos: Tiene derecho a acceder, rectificar y suprimir
los datos, asi como otros derechos, indicados en la informacién adicional, que puede ejercer dirigiéndose
adpd@diputaciondepalencia.es; Procedencia: El propio interesado; Informacion adicional:
www.diputaciondepalencia.es/politica-privacidad (REF: T-O7).

La persona firmante acepta el tratamiento de sus datos personales de acuerdo a la informacion facilitada y, en
caso de facilitar datos de terceros, asume el compromiso de informarles de dicho tratamiento.






FORMACION ESPECIFICA
ESCUELA DE EMPRESARIOS Y EMPRENDEDORES

Es un programa de motivacion y formacion empresarial disefiado por la

Diputacion de Palencia para facilitar la creacion y consolidacion de iniciati-
vas empresariales en el medio rural de la provincia de Palencia.

DESTINATARIOS

- Emprendedores.
- Pequefios empresarios/autonomos.
- Trabajadores.

En cualquier momento, se podrd pedir acreditaciéon de que los datos
facilitados relativos al colectivo que participa son ciertos.

METODOLOGIA

Cursos presenciales. Formacién impartida por personal cualificado, que
combina contenidos tedricos y practicos, y fomenta el debate en grupo.

PLAZO DE INSCRIPCION

El plazo de inscripcion finaliza cinco dias antes del comienzo de cada
curso.

Se mantendra el orden de inscripcion* si hay solicitudes y plazas disponi-
bles por curso, en base a las caracteristicas del aula o de la metodologia de
la formacion.

*Fecha en la que se recibe la documentacion en el Servicio de Promocién Econémica
de la Diputacion de Palencia.

CURSOS GRATUITOS
DIPLOMA DE ASISTENCIA

nLan

ﬂ Diputacion

www.diputaciondepalencia.es

La Diputacién de Palencia se reserva el derecho
de modificacion de la presente programacion.



INFORMACION
E INSCRIPCIONES

DIPUTACION DE PALENCIA
PROMOCION ECONOMICA

1 XY

EDIFICIO FUENTES QUINTANA

Plaza de los Juzgados s/n. 34001 PALENCIA
Teléfono:
escuelademprendedores@diputaciondepalencia.es

La inscripcidn se puede realizar a través de la web:
www.emprendeytrabajaenpalencia.es
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